
1 av 2

Eksamensplan høsten 2010 for Markedshøyskolen
(med forbehold om endringer)

Emnekode: Emnenavn: Vurderingsform :
Eksamen 
teller:

Studiep
oeng

Utleverings
dato:

Innleveringsd
ato*:

Eksamens
dato: Klokkeslett Emneansvarlig Eksamenssted

BAM1 - Bachelor i Markedsføring 1.år
MEO1100 Akademisk lesing og skriving Individuell oppgave 100 % 7,5 14.sep 07.des Hanne Stavelie
MKF1100 Markedsføring Individuell skriftlig eksamen 100 % 7,5 13.des 0900-1200 Adrian Peretz Folkets Hus
MRS1100 Marked og samfunn Individuell hjemmeeksamen 100 % 7,5 17.des 20.des Erling Dokk Holm
SRB1100 Salg og relasjonsbygging Hjemmeeksamen gruppe 40 % 7,5 18.okt 03.nov Line Christoffersen
SRB1100 Salg og relasjonsbygging Individuell skriftlig eksamen 60 % 7,5 16.des 0900-1200 Line Christoffersen Folkets Hus
BAR1 - Bachelor i Reiseliv 1.år
MEO1100 Akademisk lesing og skriving Individuell oppgave 100 % 7,5 14.sep 07.des Hanne Stavelie
MKF1100 Markedsføring Individuell skriftlig eksamen 100 % 7,5 13.des 0900-1200 Adrian Peretz Folkets Hus
ROP1100 Reiselivs- og opplevelsesutvikling Hjemmeeksamen gruppe 40 % 7,5 30.aug 04.okt Janne Olsen
ROP1100 Reiselivs- og opplevelsesutvikling Individuell skriftlig eksamen 60 % 7,5 22.nov 0900-1200 Janne Olsen Håndverkeren
TUA1100 Turist og attraksjon Hjemmeeksamen gruppe 40 % 7,5 07.sep 26.okt Kjersti Ruud Walaas
TUA1100 Turist og attraksjon Individuell skriftlig eksamen 60 % 7,5 15.des 1400-1700 Kjersti Ruud Walaas Folkets Hus
BAK1 - Bachelor i Kreativitet, Innovasjon og Forretningsutvikling 1.år
MEO1100 Akademisk lesing og skriving Individuell oppgave 100 % 7,5 14.sep 07.des Hanne Stavelie
MKF1100 Markedsføring Individuell skriftlig eksamen 100 % 7,5 13.des 0900-1200 Adrian Peretz Folkets Hus
INO1100 Innovasjon Prosjektoppgave gruppe 40 % 7,5 01.sep 25.okt Patrick Verde
INO1100 Innovasjon Individuell skriftlig eksamen 60 % 7,5 21.okt 0900-1200 Patrick Verde Folkets Hus
ENT1100 Entreprenørskap Prosjektoppgave gruppe 60 % 7,5 23.aug 03.des Tom Karp
ENT1100 Entreprenørskap Muntlig individuell eksamen 40 % 7,5 8.-9.-10.12** Tom Karp MH
BMS2 - Bachelor i Markedsføring og Salgsledelse 2.år
KAM2100 Key Account Management Hjemmeeksamen gruppe 40 % 10 08.nov 22.nov Lars Erling Olsen
KAM2100 Key Account Management Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 09.des 0900-1200 Lars Erling Olsen Håndverkeren
MKB1100 Merkebygging Prosjektoppgave og presentasjon gruppe 40 % 10 31.aug 03.des Adrian Peretz
MKB1100 Merkebygging Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 13.des 1400-1700 Adrian Peretz Folkets Hus
BUE1100 Business English Muntlig gruppeeksamen 40 % 10 16.12-21.12** Hanne Stavelie MH
BUE1100 Business English Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 15.des 0900-1200 Hanne Stavelie Folkets Hus
BMI2 - Bachelor i Markedsføring og Internasjonalisering 2.år
IFI2100 Internasjonal Finans og økonomi Mappeinnlevering gruppe 40 % 10 15.nov*** Ivar Bredesen
IFI2100 Internasjonal Finans og økonomi Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 09.des 0900-1200 Ivar Bredesen Håndverkeren
MKB1100 Merkebygging Prosjektoppgave og presentasjon gruppe 40 % 10 31.aug 03.des Adrian Peretz
MKB1100 Merkebygging Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 13.des 1400-1700 Adrian Peretz Folkets Hus
BUE1100 Business English Muntlig gruppeeksamen 40 % 10 16.12-21.12** Hanne Stavelie MH
BUE1100 Business English Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 15.des 0900-1200 Hanne Stavelie Folkets Hus
BRM2 - Bachelor i Reklame og Merkebygging 2.år
RED2100 Retorikk og dramaturgi Prosjektoppgave gruppe 40 % 10 13.sep 15.nov Kjetil Olaussen
RED2100 Retorikk og dramaturgi Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 16.des 0900-1200 Kjetil Olaussen Folkets Hus
INS2100 Informasjon og samfunnskontakt Prosjektoppgave gruppe 40 % 10 08.sep 03.nov Karl-Fredrik Tangen
INS2100 Informasjon og samfunnskontakt Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 14.des 1400-1700 Karl-Fredrik Tangen Håndverkeren
KVN2200 Kvantitativ markedsanalyse Hjemmeeksamen gruppe 40 % 10 01.nov 25.nov Birger Opstad
KVN2200 Kvantitativ markedsanalyse Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 21.okt 0900-1200 Birger Opstad Folkets Hus
BRL2 - Bachelor i Reiselivsledelse 2.år
RKS1100 Reiseliv, kultur og samfunn Hjemmeeksamen gruppe 40 % 10 03.sep 06.okt Kjersti Ruud Walaas
RKS1100 Reiseliv, kultur og samfunn Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 17.des 0900-1200 Kjersti Ruud Walaas Håndverkeren
OFL1101 Organisasjon og ledelse Prosjektoppgave gruppe 40 % 10 23.aug 22.okt Helene Sætersdal
OFL1101 Organisasjon og ledelse Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 15.des 1400-1700 Helene Sætersdal Folkets Hus

BED1100 Bedriftsøkonomi 1 Hjemmeeksamen gruppe
Bestått/Ikke 
bestått 10 08.okt 29.okt Terje Grann

BED1100 Bedriftsøkonomi 1 Individuell skriftlig eksamen 100 % 10 13.des 1400-1700 Terje Grann Folkets Hus
BHL2 - Bachelor i Hotelledelse 2.år
GAS2100 Gastronomi Hjemmeeksamen gruppe 40 % 10 25.okt 22.nov Runar Døving
GAS2100 Gastronomi Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 17.des 0900-1200 Runar Døving Håndverkeren
OFL1101 Organisasjon og ledelse Prosjektoppgave gruppe 40 % 10 23.aug 22.okt Helene Sætersdal
OFL1101 Organisasjon og ledelse Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 15.des 1400-1700 Helene Sætersdal Folkets Hus

BED1100 Bedriftsøkonomi 1 Hjemmeeksamen gruppe
Bestått/Ikke 
bestått 10 08.okt 29.okt Terje Grann

BED1100 Bedriftsøkonomi 1 Individuell skriftlig eksamen 100 % 10 13.des 1400-1700 Terje Grann Folkets Hus
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BKI2 - Bachelor i Kreativitet, Innovasjon og Forretningsutvikling 2.år
VEK2100 Vekststrategi Mappeinnlevering 40 % 20 30. nov*** Patrick Verde
VEK2100 Vekststrategi Individuell skriftlig eksamen 60 % 20 16.des 0900-1200 Patrick Verde Folkets Hus
BED2200 Bedriftsøkonomi 2 Hjemmeeksamen gruppe 40 % 10 30.aug 08.okt Stein A. Juvik
BED2200 Bedriftsøkonomi 2 Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 21.okt 0900-1200 Stein A. Juvik Folkets Hus
BMS3 - Bachelor i Markedsføring og Salgsledelse 3.år
SLE3100 Salgsledelse Hjemmeeksamen gruppe 40 % 10 13. okt. 27. okt. Lars Erling Olsen
SLE3100 Salgsledelse Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 16.des 1400-1700 Lars Erling Olsen Folkets Hus
RLE3100 Relasjonsledelse Hjemmeeksamen gruppe 40 % 15 1. okt. 15. okt. Tore Fagernes og Helene Sætersdal

RLE3100 Relasjonsledelse TENK III 15.11-3.12
Bestått/Ikke 
bestått 15 Tore Fagernes og Helene Sætersdal

RLE3100 Relasjonsledelse Individuell skriftlig eksamen 60 % 15 14. des. 0900-1200 Tore Fagernes og Helene Sætersdal Håndverkeren
KMV3301 Kvalitativ Markedsanalyse Individuell skriftlig eksamen 100 % 5 9. nov. 0900-1200 Line Christoffersen Håndverkeren
BMI3 - Bachelor i Markedsføring og Internasjonalisering 3.år
MRE2100 Markedsrett Individuell skriftlig eksamen 100 % 10 16.des 1400-1700 Alf Johan Hofslett Folkets Hus
RLE3100 Relasjonsledelse Hjemmeeksamen gruppe 40 % 15 1. okt. 15. okt. Tore Fagernes og Helene Sætersdal

RLE3100 Relasjonsledelse TENK III 15.11-3.12
Bestått/Ikke 
bestått 15 Tore Fagernes og Helene Sætersdal

RLE3100 Relasjonsledelse Individuell skriftlig eksamen 60 % 15 14. des. 0900-1200 Tore Fagernes og Helene Sætersdal Håndverkeren
KMV3301 Kvalitativ Markedsanalyse Individuell skriftlig eksamen 100 % 5 9. nov. 0900-1200 Line Christoffersen Håndverkeren
BRM3 - Bachelor i Reklame og Merkebygging 3.år
MVK3100 Merkebygging og visuell kommunikasjon Prosjektoppgave gruppe 40 % 25 1. sep. 26. nov. Rune Bjerke
MVK3100 Merkebygging og visuell kommunikasjon Individuell skriftlig eksamen 60 % 25 14.des 1400-1700 Rune Bjerke Håndverkeren
KMV3301 Kvalitativ Markedsanalyse Individuell skriftlig eksamen 100 % 5 9. nov. 0900-1200 Line Christoffersen Håndverkeren
BHL3 -Bachelor i Hotell og relasjonsledelse 3.år
HTU2101 Hotell- og tjenesteutvikling Prosjektoppgave gruppe 40 % 10 20. sep. 1. nov. Henning Friberg
HTU2101 Hotell- og tjenesteutvikling Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 16.des 1400-1700 Henning Friberg Folkets Hus
RLE3101 Relasjonsledelse Hjemmeeksamen gruppe 40 % 10 1. okt. 15. okt. Tore Fagernes og Helene Sætersdal

RLE3101 Relasjonsledelse TENK III 15.11-3.12
Bestått/Ikke 
bestått 10 Tore Fagernes og Helene Sætersdal

RLE3101 Relasjonsledelse Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 14. des. 0900-1200 Tore Fagernes og Helene Sætersdal Håndverkeren
MAU3200 Markedsundersøkelser 2 Hjemmeeksamen gruppe 40 % 10 6. sep. 24. sep. Sander Sværi
MAU3200 Markedsundersøkelser 2 Individuell hjemmeeksamen 60 % 10 10. des. 13. des. Sander Sværi
BRL3 -Bachelor i Reiseliv og relasjonsledelse 3.år
RIM2100 Reiselivstrender og internasjonal markedsføring Prosjektoppgave gruppe 40 % 10 1. sep. 27. okt. Sander Sværi
RIM2100 Reiselivstrender og internasjonal markedsføring Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 16.des 1400-1700 Sander Sværi Folkets Hus
RLE3101 Relasjonsledelse Hjemmeeksamen gruppe 40 % 10 1. okt. 15. okt. Tore Fagernes og Helene Sætersdal

RLE3101 Relasjonsledelse TENK III 15.11-3.12
Bestått/Ikke 
bestått 10 Tore Fagernes og Helene Sætersdal

RLE3101 Relasjonsledelse Individuell skriftlig eksamen 60 % 10 14. des. 0900-1200 Tore Fagernes og Helene Sætersdal Håndverkeren
MAU3200 Markedsundersøkelser 2 Hjemmeeksamen gruppe 40 % 10 6. sep. 24. sep. Sander Sværi
MAU3200 Markedsundersøkelser 2 Individuell hjemmeeksamen 60 % 10 10. des. 13. des. Sander Sværi
BKI3 - Bachelor i Kreativitet, Innovasjon og Forretningsutvikling 3.år
LED3300 Fordypningsseminar Ledelse Individuell skriftlig rapport 100 % 15 24. aug. 19. nov. Tom Karp
KBI3100 Kunnskapsbasert Innovasjon Prosjektoppgave gruppe 100 % 15 8. sep. 13. des. Arild Borg

KBI3100 Kunnskapsbasert Innovasjon Individuell skriftlig eksamen
Bestått/Ikke 
bestått 15 16. des. 1400-1700 Arild Borg Folkets Hus

* Hjemmeeksamen/prosjektoppgave publiseres på It’s learning kl 0900 på utleveringsdatoen. Alle oppgaver må leveres inn i resepsjonen før kl. 09.00 innleveringsdato
** Muntlig eksamen blir fordelt utover de angitte ukedagene
*** Kun siste dato for mappeinnlevering er angitt. Andre innleveringsdatoer blir gitt av faglærer

Sist oppdatert: 11.08.2010
Endringshistorikk: (eventuelle endringer legges inn her)
11.08.2010: Eksamenslokaler 21.10 og 15.12 er endret til Folkets Hus
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