Bachelor i Markedsføring og salgsledelse
Faglig studielder: Terje Slåtten,                  Administrativ studieleder: Hege Aatangen
Grunnteam 1. år høst: Yngve Johannesen, Terje Slåtten, Terje Grann
	År
	Fag
	Sp
	Ter-

min
	Forslag til kursansvarlig
	Foreleser / veileder /prosessleder
	Status

	1
	Salg, kundeorientering og kjøpsatferd
	15
	H
	Terje Slåtten
	Yngve Johannessen og Terje Slåtten 
	Første utkast til plan foreligger

	
	Relasjonsmarkedsføring og service
	10
	H
	Line Christoffersen
	Ikke avklart ennå
	Ikke avklart kursansvarlig og foreleser 

	
	Ledelsesøkonomi
	5
	H
	Ivar Bredesen
	Terje Grann
	Plan må utarbeides

	
	Organisasjonsforståelse og lederskap
	10
	V
	Helene Sæthersdal
	
	

	
	Forskningsmetode og informasjonskompetanse
	10
	H og V
	Sander Sværi
	Terje Slåtten
	Plan er i prosess

	
	Markedsplanlegging og prosjektstyring
	10
	V
	Tore Mysen
	
	

	2
	Internasjonal markedsføring
	10
	H
	Tore Mysen
	Spaniaopplegg: Tore Mysen i Spania og Tore Waters i Norge
	Plan er i  prosess

	
	Engelsk/Spansk
	10
	H
	Hanne Stavli
	Spaniaopplegg:
Engelsk i Norge: Alice Thonzig (kontrakt ikke ferdig utarbeidet ennå) 
Spansk i Spania: 

Lokal foreleser (eventuelt Hanne og/eller Rafael)
	Plan må utarbeides

	
	Merkebygging
	10
	H
	Ikke avklart ennå
	Rune Bjerke og Tore Waters
	Plan er i prosess

	
	Key Account Management
	10
	V
	Terje Slåtten
	
	

	
	Forhandlinger og influencing
	10
	V
	Joyce McHenry
	
	

	
	Kvantitativ analyse av markedsinformasjon
	10
	V
	Sander Sværi
	
	

	3
	Relasjonsledelse
	10
	H
	Joyce McHenry
	Terje Slåtten, Jørn Jacobsen, Joyce Mchenry
	Plan er i prosess av Joyce Mchenry (noe gjenstår ifht. TENK III)

	
	Key Account Management (overgangsordning høst 05)
	15
	H
	Terje Slåtten
	Tore Waters og Terje Slåtten
	Plan er i prosess

	
	Kvalitativ metode og vitenskapsteori
	5
	H
	Line Christoffersen
	Line
	Kommer når Line er tilbake. Sannsynligvis samme opplegg for samtlige bachelorløp.

	
	Markeds- og organisasjonsutvikling
	10
	V
	Joyce McHenry
	
	

	
	Bacheloroppgave
	20
	V
	Terje Slåtten
	
	

	
	
	
	
	
	
	


